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D-Link International Pte Ltd. 

 D-Link International Pte Ltd. ผูผลิตและจัดจำหนายผลิตภัณฑ 
Network คุณภาพย่ีหอ  D-Link โดยในปจจุบัน D-Link ไดออกแบบ และ
พัฒนาผลิตภัณฑเพ่ือตอบสนองความตองการของผูใชงานทุกภาคสวน ไมวา
จะเปนทางดานเอ็นเตอรไพรสและดานคอนซูมเมอร โดยในสวนของตลาด
คอนซูมเมอรผลิตภัณฑของ D-Link ถือวามีสวนแบงการตลาดมากถึง 80%  
 ในชวงป 2009 ที่ผานมากับปญหาภาวะเศรษฐกิจโลกตกต่ำ ซึ่งตอง
ยอมรับวาเราไดรับผลกระทบอยูบาง แตดวยมุมมองและวิสัยทัศนที่แตกตาง
ทำใหเรามีการปรับรับกับสภาวะท่ีเกิดข้ึนไดเปนอยางดี ซึ่งในปที่ผานมา 
D-Link มีอัตราการเติบโตโดยภาพรวมท่ีประมาณ 8 % จากปกติท่ีทุกปเรา
จะมีการเติบโตเปนเลข 2 หลักท่ี 10 กวาเปอรเซนตมาโดยตลอด โดยสวน
หน่ึงโตจากผลิตภัณฑ ADSL ที่มีอัตราการเติบโตมากกวา 35% ซึ่งถือวาเปน
การเติบโตท่ีดี แมวาจะอยูในชวงสภาวะเศรษฐกิจแบบนี้ 
 ในสวนของ ADSL มีอัตราการเติบโตท่ี 7% โดยโตจากการจำหนาย
พวงไปกับระบบ TOT ทำใหผูใชงานไดรูจกักับผลติภัณฑของทาง D-Link มากข้ึน 
 ป 2010 ทาง D-Link จะมีผลิตภัณฑใหมออกมาหลากหลายมากข้ึน 
เพ่ือที่จะตอบสนองกลุมของผูใชงานใหครบถวน ซึ่งรวมไปถึงฟเจอรใหมๆ 
ของสินคาดวย พรอมกันน้ีไดมีการตั้งอัตราการเติบโตไวที่ 15% และคาดวา
จะมีจำนวนช้ินท่ีจำหนายออกไปจะมากกวาป 2009 ประมาณ 15-30%  
 สวนแบงทางการตลาดยังคงรักษาตลาดในระดับคอนซูมเมอรไว 
เน่ืองจากวาเปนตลาดใหญของ D-Link และในป 2010 เราจะทำตลาด
เพ่ิมเติมในกลุมของผลิตภัณฑ 3G เพ่ือตอบสนองความตองการของผูใชงาน
ที่เพ่ิมมากขึ้น  
 ในสวนของผลิตภัณฑที่เปน Wireless ในป 2010 ทาง D-Link  
จะออกมาใหเห็นมากข้ึนเชนกัน ไมวาจะเปนมาตรฐาน n หรือ g ซึ่งแนวโนม
ผลิตภัณฑที่เปน Wireless n ในตลาดจะมีการปรับราคาลงมาเน่ืองจากมี
ความตองการของผูใชงานท่ีสูงขึ้น ซึ่งทาง D-Link เองก็จะมีการปรับในเร่ือง
ของราคาผลิตภัณฑมาตรฐาน n ใหมาใกลเคียงกับ มาตรฐาน g มากข้ึน 
เพ่ือเปนตัวกระตุนความสนใจในการเลือกซื้อผลิตภัณฑ 
 สวน IP Camera ของทาง D-Link เปนอีกหน่ึงผลิตภัณฑที่มีอัตราการ
เติบโตท่ีดี โดยในป 2009 มีอัตราการเติบโตสูงกวา 10% ซึ่งไดมีการนำไปใช
งานในสวนของ Rattail Store และ Corporate Project มากข้ึน เน่ืองจากตัว
ผลิตภัณฑมีความงายในการใชงาน มีการออกแบบที่เขากับองคกร ทำใหลูก
คาไมมองวาเปนอุปกรณที่ใชงานยาก พรอมกันน้ีก็ยังโฟกัสตลาดสวนใหญ
ไปที่กลุมตลาดในระดับกลางข้ึนไป 
 กลุมผูใชงานตามบานและธุรกิจ SME ก็มกีารใชงานในสวน IP Camera 
ดวยเชนกัน โดยใชในการเฝาดูการทำงานของพนักงาน, ตรวจสอบสินคา 
โดยสวนมากผูใชงานในกลุมนี้จะตองการสินคาราคายอมเยาโดยอาจจะอยู
ในชวง 5-6 พันบาท ที่เปนงบประมาณที่พอจะจายได ซึ่งตัวผลิตภัณฑของ 
D-Link ก็มรีองรบัในสวนน้ี และหาซ้ือไดงายดายตามรานคาท่ัวไปอกีดวย 
 นอกจากน้ี IP Camera ในกลุมของ corporate ป 2010 จะมีออกมา
อีก 8 รุนเพ่ือตอบสนองการทำงานใหครอบคลุมมากขึ้น มาพรอมซอฟตแวรที่
สามารถใชงานกับกลองไดถึง 32 ตัว และจะมีผลิตภัณฑ NVR ออกมาดวย 
ซึ่งตัว NVR ก็สามารถท่ีจะรีโมทเขามาดูการทำงานไดอยางงายดาย 
 สำหรับตลาดในประเทศไทยถือเปนตลาดท่ีใหญมากท่ีสุดแหงหน่ึง
และเปนตลาดท่ีใครๆ ก็คิดจะเขามาลงทุน เน่ืองจากยังมีชองวางของตลาด
อยูอีกมาก อีกท้ังประชากรยังมีพ้ืนฐานในเร่ืองของไอทีที่ดีและเปดรับ
เทคโนโลยีใหมๆไดงาย สำหรับสินคาประเภท Network ในปจจุบันก็มีมาให
เห็นมากข้ึน โดยเฉพาะผลิตภัณฑที่มาจากประเทศจีน ที่มีราคาถูก แต
คุณภาพไมไดมาตรฐาน แตผลิตภัณฑของทาง D-Link เรายังคงเนนและให
ความสำคัญในเร่ือง Value for Money เพ่ือให D-Link เปนผลิตภัณฑที่ใช
งานไดคุมคาในราคาท่ีเหมาะสม และน้ีคือหัวใจในการทำงานของเรา 
 

การขยายผลติภัณฑท่ีตรงกับความตองการของลกูคาท้ังมี การขยายผลติภัณฑท่ีตรงกับความตองการของลกูคาทัง้มี 
ราคาท่ีเหมาะสม ถือเปนหัวใจหลกัขององคกรราคาทีเ่หมาะสม ถือเปนหัวใจหลกัขององคกร 


